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VIKTIG INFORMATION - HANVISNING TILL MEMORANDUM
Alla investeringar i virdepapper dr férenade med risktagande. | memorandumet for Streamify AB ("Streamify”) finns en beskrivning av potentiella risker som
ar forknippade med bolagets verksamhet och dess vardepapper. Innan ett investeringsbeslut kan fattas ska dessa risker tillsammans med 6vrig information i
det kompletta memorandumet noggrant genomldsas. Memorandumet finns tillgangligt for nedladdning pa bolagets (www.streamify.io), Spotlight Stock Markets
(www.spotlightstockmarket.com) och Sedermera Fondkommissions (www.sedermera.se) respektive hemsidor.
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Streamify kombinerar de i nulaget
starkaste digitala trenderna
livestreaming och E-commerce
- pa en och samma plattform. "Med Streamify
tjanar man

pengar fran
INVESTMENT HIGHLIGHTS forsta tittaren”

En anvandarvanlig och konkurrenskraftig plattform:
Streamify lanserade under 2019 en hogkvalitativ
onlinebaserad plattform som kombinerar livesandning- och
E-commercemdjligheter inom bland annat néjes-, musik-,
sport- och utbildningsbranschen.

Aterkommande och diversifierade intikter:

Streamify tillhandahéller en s& kallad SaaS-plattform dar
intakten fran tittarna fordelas 30/70 mellan Streamify

och kunden. For samarbetspartners tar Streamify ut en
startavgift, en I6pande manadskostnad samt en procentuell
andel av forséljningen pa plattformen (cirka 10-30
procent). For anvéndare ar tjansten gratis att anvanda och
Streamify behéller en procentuell andel av intékten.

Bevisad affarsmodell:

Streamify har ett vaxande antal anvandare och samarbets-
partners i form av personer, foretag, organisationer och
foreningar som verkar inom flera olika branschsegment.
Bolaget befinner sig i en tidig fas med begrénsade intakter
men under perioden juli till september 2020 genomférdes
cirka 3 600 livesandningar genom Streamify.

Ho6ga marginaler - ROI:
Streamify har noterbart laga driftkostnader och en RO
(return-on-investment) pa 55x per livesandning.

Unika konkurrensfordelar:

Streamify ger anvandare och samarbetspartners kontroll
och erbjuder flera intdktsmojligheter. Kunderna kan
livestreama fritt, utan forpliktelser sett till antalet foljare,

tittare och potentiella annonsintékter. Tillvixtmajligheter pa en internationell
marknad:
Videostreamingmarknaden: Plattformen ar redanidaginternationellt skalbar
Det finns en vaxande efterfrdgan pa molnbaserade och anpassad for den globala marknaden.
livestreaminglosningar for att 6ka rackvidden for Streamify ar nu redo att accelerera tillvaxt-
videoinnehall. Videostreamingmarknaden varderades takten och genom kapitaliseringen ga mot den
till 42,6 miljarder USD 2019 och har en berdknad globala marknaden.
genomsnittlig (CAGR) tillvaxt pa 20,4 procent under
perioden 2020-2027.1 Positivt Kassaflode:
Med nuvarande satsningar har Streamify som
Utvecklingspotential: malsattning att na positivt kassafléde 2024 vid
Utéver lansering av en E-commerceldsning i Q1 2021 en nettoomsattning om cirka 60 MSEK.

arbetar Bolaget dven med att anpassa plattformen for att
stédja nya automatiska (Al)- kameralésningar inom sport.

1. Grand view Research (2020). Video Streaming Market Size, Share & Trends Analysis Report By Streaming Type, By Solution, By Platform, By Service, By Revenue Model, By
Deployment Type, By User, By Region, And Segment Forecasts, 2020 - 2027.



KORT OM BOLAGET

Bolaget grundades 2017 med avsikten att skapaen battre |6sning for hur livesandning
ska se ut i framtiden. 2019 lanserades plattformen Streamify, som ar en lattanvand
digital plattform som kombinerar livestreaming och E-commercei ett. Tjansten riktar
sig till bade den individuella anvandaren och storre etablerade aktorer inom diverse
branschsegment. Enlokal artist kan exempelvis anvanda Streamify for att livestreama
en musikkonsert, likval finns mojligheten att livestreama stérre evenemang sasom en
fotbollscup till tusentals tittare. Plattformen ar tekniskt skalbar och gar darfor att
anpassa utefter antalet tittare pa aktuella livestreamingar.

Streamifys samarbetspartners ar verksamma inom en mangd olika branscher,
exempelvis inom sport och musik. Streamifys samarbetspartners kannetecknas
genom ett gemensamt behov av utdkade intaktsmojligheter via tjanster inom

livestreaming och E-commerce. Streamify har ett flertal licensavtal
med vinstdrivande aktorer, sd kallade samarbetspartners, som i
sin tur arrangerar evenemang som livestreamas genom Streamify.
Vidare riktar sig Streamify aven till mindre kunder, anvandare, som
sjalva kan livestreama pa plattformen gratis. Dessa kunder genererar
sedan egna intdkter genom att tittare som betalar for atkomst
till anvandarens livestream, varvid Streamify behaller en angiven
procentandel. Se processen nedan.

ERBJUDANDET | SAMMANDRAG

EMISSIONSLIKVIDENS
ANVANDANDE

Vid full teckning av Bolagets emission av units
(aktier och vederlagsfria teckningsoptioner)

kan Bolaget tillforas totalt cirka 24,2 MSEK fore
emissionskostnader. Genom initial emission

av aktier tillfors Streamify 12,4 MSEK efter
emissionskostnader, varav cirka 2 MSEK avser
redan mottaget brygglan. Vid fullt nyttjande av
vederlagsfria teckningsoptioner av serie TO 1
tillfors Bolaget ytterligare cirka 9,3 MSEK efter
emissionskostnader.

Nettolikviden om totalt cirka 21,7 MSEK &r
avsedd att finansiera féljande:

e Marknads- och forsaljningsaktiviteter - cirka 55 %
e Rorelsekapital och vidareutveckling - cirka 29 %

o Kvittning av brygglan - cirka 9 %

e Kundrelaterade kostnader - cirka 7 %

Teckningstid: 9 - 23 december 2020.

Teckningskurs: 30,50 SEK per unit, motsvarande 6,10 SEK per aktie.
Teckningsoption av serie TO 1 erhalls vederlagsfritt.

Teckningspost: Minsta teckningspost ar 180 units (motsvarande 5
490 SEK). Varje unit bestar av fem (5) aktier och tre (3) vidhangande
vederlagsfria teckningsoptioner av serie TO 1.

Emissionsvolym: Erbjudandet omfattar hogst 2 308 000 aktier och
hogst 1 384 800 teckningsoptioner av serie TO 1, motsvarande cirka
14,1 MSEK ochcirka 10,1 MSEK. Av dessa 14,1 MSEK avser cirka

2 MSEK det brygglan som, precis som kompensationen, ska kvittas i
emissionen.

Teckningsoptioner: £n (1) teckningsoption ger innehavaren ratt att
teckna en ny aktie i bolaget till ett pris om 7,30 SEK per aktie under
nyttjandeperioden som pagar under perioden med den 25 november
2021 till och med den 16 december 2021

Antal aktier innan emission: 3 270 070 aktier.
Virdering (pre-money): Cirka 19,9 MSEK.

Teckningsférbindelser: Bolaget har erhallit teckningsférbindelser om
totalt cirka 7,1 MSEK (inklusive bryggfinansiering om cirka 2 MSEK
samt kompensation om cirka 0,4 MSEK for bryggfinansiering vilka
utgdr en del av teckningsférbindelserna genom den kvittning som gors i
emissionen) totalt motsvarande cirka 50 procent av emissionsvolymen.

Notering pa Spotlight Stock Market: Aktien i Streamify dr planerad
att noteras pa Spotlight Stock Market. Forsta dag for handel ar
berédknad att bli den 25 januari 2021.

ISIN-kod: ISIN-kod for bolagets aktie ar SE0015244462. ISIN-kod for
teckningsoptioner av serie TO 1 ar SE0015243340.




VD JOHAN KLITKOU

Sedan jag var tio ar har jag haft ett brinnande intresse fér datorer
och av att skapa olika program och plattformar. Livestreamad
video ar av sin natur svar att kostnads- och intéktsbestamma

och 2017 sdgjag en mojlighet att kunna erbjuda marknaden en
skalbar modern plattform for livestreamad video, med fokus

pa intaktsmaximering for kunderna. Jag borjade skissa fram ett
antal parametrar som senare skulle styra utvecklingen av en ny
plattform och 2019 lanserades Streamify publikt.

Streamify kombinerar de i nuldget starkaste digitala trenderna

- livestreaming och E-commerce - p& en och samma plattform.
Att som slutanvandare kunna se en match live och samtidigt ha
majlighet att kdpa lagtréjan utgdr stommen i Streamify. Samtidigt
ager kundgrupperna ratten till eget filmat material, ndgot som ger
oss en stor konkurrenskraftig fordel da de flesta konkurrenter
inte erbjuder detta. Kunder till Streamify dger sitt material, sin
kund och sin forsaljningsprocess. Detta ar viktiga kdrnvarden
bade for oss och for vara kunder for att de ska kunna 6ka sina
intakter och bygga egna langsiktiga forsaljningskanaler med
Streamify som leverantdr. Streamify véxer tillsammans med
kundernas 6kade mdjligheter till intakter.

Livesandningar ar en kostnadseffektiv I6sning for att na kunder,
och det dr pd vag att bli en sjdlvklarhet att de anvands exempelvis
for att direktsanda event samt sélja fysiska och digitala produkter
i form aven modern variant av TV-shop (s.k. E-commerce) och/
eller for att ta betalt for séndningar (Pay-per-View). Facebook
vill underlatta att tjana pengar pa livesdndningar och YouTubers
hanvisar tittare till donationstjansten Patreon. E-commerce
férvantas omsatta 129 miljarder USD i Kina 2020 och gér nu

pa allvar intdg i Europa. Streamify har under den senaste tiden
upplevt en 6kad efterfragan pa var produkt fran manga olika
branscher, som till exempel sport- och ndjesbranschen.

Efterfrdgan pa effektiva livesandningsldésningar har dkat
exponentiellt, delvis med anledning av COVID-19. Under januari
till oktober 2020 sag vi en stor dkning i antalet konton och idag
har plattformen fler &n 3 400 aktiverade konton. En stor fordel
med Streamify dr att det fungerar lika vél oavsett vilken bransch
det ror sigom. Nojes-, musik-, sport- eller utbildningsevenemang
- finns det en publik eller tittarskara sa &r Streamify en enkel och
lattillganglig 16sning. Intakter genereras genom att tittarna kdper
fysiska eller digitala varor fran kundens Premiumkanal, donerar
pengar eller betalar for att titta pa video - allt via Streamifys
plattform. Streamify ar gratis att anvénda och intdkten fran
slutanvandare férdelas mellan kund och Streamify dér vi behaller
cirka 30 procent av intakten.

Genom véra inplanerade forsaljnings- och marknadsaktiviteter

ar var plan att inga fler samarbetsavtal och na en 6kad synlighet
pa marknaden, och pa sa satt se en fortsatt stark tillvaxt. | nulaget
vaxer antalet samarbetspartners och anvandare i rask takt, med
flertalet padgdende dialoger med personer, foretag, organisationer
och féreningar inom olika branschsegment. Var férhoppning

ar givetvis att detta ska renderailiknande eller storre avtal an
Stockholm Distrikts Basketforbund.

2.iiMedia 2020.

Streamify har en global potential och &r genom sin tekniska
uppbyggnad redan internationellt anpassad. Vi vill nu tillféra
Bolaget kapital for att snabbt ta marknadsandelar enligt var
tillvaxtplan och vidareutveckla [6sningarna inom E-commerce. Ett
viktigt komplement fér véra samarbetspartners och anvéndare

ar att kunna salja fysiska varor i anslutning till video, exempelvis
musiker som saljer merchandise eller arrangérer/utstallare som
saljer sina varor.

Virider just nu pa den eftertraktade vagen av att befinna oss
precis ratt i tiden, med en fantastisk produkt och hog efterfragan.
Streamify star infor en spannande tillvéxtresa och efter
lanseringen av plattformen 2019 ar vi nu redo att ta nasta kliv.

S

Johan Klitkou
Verkstallande direktor, Streamify AB

"Streamify har en global
potential och dr genom sin

tekniska uppbyggnad redan
internationellt anpassad.”




TILLVAXT

Om det fanns nagra langvariga tvivel om nédvindigheten av digitalisering sa har
COVID-19-pandemin tystnat dem. | en socialt distanserad varld maste de allra flesta

interaktioner i nulaget ske virtuellt.

Fore pandemin var ett paradigmskifte mot digitalisering av
ekonomin redan pa gang, men aktuella handelser har paskyndat
paradigmet, vilket framgéar av den markanta férandringen av den
Okade nivan pa digital affarsverksamhet som bedrivs i samhéllet i
stort. COVID-19-pandemin omformar troligtvis permanent vart
satt att leva och arbeta. Nagra av de beteenden som utvecklats
i krisen, inklusive digital adoptering i stor skala, kommer att
overleva pandemin langt efter att restriktionerna kopplat till
pandemin har upphavts. For att vara konkurrenskraftiga maste
bolag dérmed reagera pd dessa beteendeférdndringar och
mota nya kundkrav. Efterfrégan pa digitaliseringsldsningar har
under 2020 okat markant pd grund av de restriktioner och
distansatgarder for social distansering som inforts, vilket i sig
har lett till en accelererad efterfragan pa digitala tjanster sasom
Streamify.

Tillvaxten Streamify upplever drivs

av flertalet faktorer, bland annat

av hur lattanvand plattformen ar.
Kunden skapar enkelt ett konto direkt
via Streamifys app eller hemsida

och kan sedan enkelt marknadsféra
livestreamingen i egna kanaler.

Streamify har sedan sommaren 2020 upplevt en véldigt stark
tillvaxt pa kort tid. Antalet skapade konton under perioden
augusti 2020 till oktober 2020 (tre manader) ar 245 procent
hogre &n det totala antalet som skapades under arets forsta
sju manader. Under januari till och med juli 2020 skapade 662
konton i jamforelse med 1 624 for perioden augusti till oktober
2020. Styrelsen beddmer att den stora okningen beror pa
tva faktorer: naturlig tillvéxt i enlighet med verksamhetens
tilltagande synlighet pa marknaden, samt den 6kade efterfragan
pa livestreamingldsningar som uppkommit i samband med den
pagaende COVID-19-pandemin.

En analys av forséljningen under motsvarande tidsintervaller
visar en 6kning av den genomsnitttliga manadsforsaljningen
pa 412 procent. Augusti 2020 till oktober 2020 (tre manader)
uppgick den genomsnittliga manadsforsaljningen till cirka 110
000 SEK. Januari till och med juli 2020 (sju manader) uppgick
den genomsnittliga manadsforsaljningen till cirka 27 000
SEK. Genomsnittsforsaljningen manadsfoérsaljningen augusti
- oktober uppgick till cirka 300 TSEK och totalt férsaljning i
oktober uppgick till 600 TSEK.

Aven Pay-Per-View 6kat markant. Frdn 376 stycken under
januari till juli 2020 till 1421 stycken under augusti till oktober
2020. En 6kning pa 378 procent.

Vid en livesandning sker en enkel process:

Anvandaren bestammer ett pris for tittaren.

Anvandaren livesander enkelt med mobiltelefon eller kamerautrustning.

Tittarna ser och képer siandningen via er Playkanal som Streamify tillhandahaller.

Ersittning (70% av intdkten) betalas ut direkt till angivet bankkonto.
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Anmalningssedel for teckning av units i Streamify AB

Teckningstid: 9 december- 23 december 2020
Pris per unit: 30,50 SEK

I Omdu vill teckna via ett investerings-
Tilldelning: Eventuell tilldelning meddelas genom utskick av avrakningsnota via e-post I sparkonto (ISK) eller kapitalforsakring (KF),

OBS! I
' |
|

maste du kontakta din bank/férvaltare. For
att units ska sattas in pa ISK eller KF maste
Vid en bedémning av Streamify AB:s framtida utveckling dr det av vikt att beakta relevanta risker. Varje investerare mdste géra sin egen likviden dras ifrdn ISK/KF.

beddémning av effekten av dessa risker genom att ta del av all tillgdnglig information utgiven i samband med detta erbjudande.
Memorandum finns att ladda ner pd www.sedermera.se, www.spotlightstockmarket.com och pd www.streamify.io.

Likviddag: Enligt instruktion pa avrékningsnota.

Om du har en depa hos Nordnet eller Avanza ska teckning géras direkt via din bank

Antal units

1. Undertecknad anmiiler sig for teckning av féljande antal units i Streamify AB till en teckningskurs om 30,50 SEK
per unit. Varje unit bestar av fem (5) aktier samt tre (3) teckningsoptioner av serie TO 1. Priset per aktie uppgar till
6,10 SEK och teckningsoptionerna erhalls vederlagsfritt. Minsta teckningspost dr 180 units (motsvarande 5 490 SEK):

2. Fyll i vart tilldelade units ska levereras, VP-konto/Servicekonto eller depa - ange endast ett alternativ:

VP-Konto/Servicekonto Bank/Férvaltare

ofojo] | | [ | [ |||

Depanummer Bank/Forvaltare

ofojo] | [ [ | [ ] ]|

3. Investerar du regelbundet genom Sedermera Fondkommission? D.v.s. har du, genom Sedermera Fondkommission investerat tio (10) ganger de
senaste tolv (12) manaderna eller sex (6) ganger arligen de senaste fem (5) aren? Ja| | Nej[ |

4. Teckning 6ver 15 000 EURO?

Om teckningen uppgar till eller éverskrider 15000 EURQO, eller om svaret ar JA pa fraga 3. ovan ska penningtvattsfragor besvaras pa den penningtvattsblan-
kett som finns pa Sedermera Fondkommissions hemsida och signeras med BanklD/NemID. Observera att Sedermera Fondkommission inte kan garantera att
anmalningssedeln beaktas forran penningtvattskontrollen &r Sedermera Fondkommission tillhanda.

5. Fyll i namn och adressuppgifter (VANLIGEN TEXTA TYDLIGT)

Efternamn/Firma Férnamn Personnummer/Organisationsnummer

Adress (gata, box eller motsvarande) Telefon dagtid NID-nummer (privatperson)*/LEI-kod (foretag)*™
Postnummer Ort Land (om annat &n Sverige) E-post (obligatoriskt)

Ortoch datum Undertecknas av tecknaren (i fdrekommande fall av behérig firmatecknare eller férmyndare)

*NID &r ett nationellt ID for fysiska personer som krévs for att kopa, sélja, delta i nyemissioner eller flytta vérdepapper. Behover endast fyllas i om du har dubbelt medborgarskap eller medborgarskap utanfor
Sverige eller Danmark. **LEI-kod ir en global identifieringskod for juridiska personer som kravs for att kopa, sélja, delta i nyemissioner eller flytta vardepapper. Ansékan om LEI-kod kan i regel géras med hjilp
av en bank, men det gar att gora direkt via de foretag som tillhandahaller LEI-kod.

6. Genom undertecknande av denna anmalningssedel medges foljande:

o Att jag har tagit del av memorandumet och férstatt riskerna som ar forknippade med att investeraidet | e Attjagdr medveten om att anmalan inte omfattas av den angerrétt som féljer av Distans- och
aktuella finansiella instrumentet; hemforsaljningslagen;
o Att jag har tagit del av och forstatt vad som anges under Villkor och anvisningar i memorandumet; o Att jag &r medveten om att anmalan ar bindande;
o Att jag har tagit del av och accepterat den information som finns pa anmélningssedeln;  Attjag genom undertecknandet av denna anmalningssedel befullmaktigar Sedermera
o Attinga andringar eller tillagg far goras i fortryckt text pa denna anmalningssedel; Fondkommission att foér undertecknads rakning verkstalla teckning av units enligt de villkor som
« Att ofullstandig eller felaktigt ifylld anmalningssedel kan komma att ldmnas utan avseende; framgar av memorandumet utgivet av styrelsen i Streamify AB i december 2020;
o Att jag dr medveten om att inget kundférhallande foreligger mellan Sedermera Fondkommission och « Att personuppgifter lagras och behandlas i enlighet med Dataskyddsférordningen (GDPR);
tecknaren avseende denna teckning; « Att endast en anmalningssedel per tecknare kommer att beaktas samt att vid flera inlamnade
o Att jag dr medveten om att Sedermera Fondkommission inte kommer att bedéma om teckning av anmaélningssedlar galler den senast inkomna;
aktuellt instrument passar mig eller den jag tecknar for; « Atttilldelning av units i enlighet med ifylld anmalningssedel inte kan garanteras;
« Attjaghar observerat att erbjudandet inte riktar sig till personer som ar bosatta i USA, Kanada,
Australien, Hongkong, Singapore, Sydafrika, Schweiz, Nya Zeeland, Japan eller andra lander dar del-
tagande forutsatter ytterligare prospekt, registrering eller andra atgarder an de som foljer av svensk ratt;

7. Skicka in anmilningssedeln genom ett av nedanstiende alternativ:

Brev:  Arende: Streamify AB E-post: issuingservices@sedermera.se For 6vriga fragor:  Telefon: 040-615 14 10
Sedermera Fondkommission (inskannad anmdlningssedel) Hemsida: www.sedermera.se
Norra Vallgatan 64,211 22 Malmd
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